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FLUXO DETALHADO – MT05

PRO-COM-006-01_ANALISAR PEDIDOS, CLIENTES E POLÍTICAS COMERCIAIS

NEGOCIAR 

VENDAS (Visitar 

clientes) 

CADASTRAR 

CLIENTE NOVOS E 

REATIVAÇÃO 

COLOCAR PEDIDO 

DO CLIENTE 

https://sig.portalbelliz.com.br/index.php/2023/09/14/procedimentos-de-comercial/
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